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Evento 2 - ;,Como ganarse a la gente?

Fecha: 28 de agosto del 2010, Lugar: Centro Evangelistico de Zapote

Seccion Tiempo Actividad 1 Detalle
* 7:30-8:00 Registro Registro de participantes
% 8:00—8:15 Aspectos Explicacion de la logistica del evento y de aspectos generales de la
’ ’ administrativos | continuidad del proceso.
El derecho de tener seguidores
y Los mejores lideres saben relacionarse bien con los demas y ganarse el

1 8:15 —9:00 Sesion 1 derecho de ser seguido por otros. Esto no es automatico, toma caracter,
capacidad y quimica para poder tener seguidores que te quieran seguir, no
porque tengan que seguirte.
¢Estamos preparados para tener relaciones?

2 9:00 — 9:50 Sesién 2 En esta leccién estudiaremos diferentes “principios de personas” que son
equipadas para poder formar relaciones. En esta leccién contestaremos la
pregunta, “éestamos listos para formar relaciones duraderas?”

4 9:50 —-10:20 Descanso Tiempo para tomar un descanso
¢Estamos dispuestos a enfocarnos en otros?

3 10:20 - 11:10 Sesidn 3 Viendo las vidas de Nabucodonosor, Abigail, Naaman, Jonatdn, y Natdn,
podremos estudiar seis principios que nos ayuden a conectar con
personas.
¢Podemos construir confianza mutua?
éPor qué fracasan tantas relaciones? Relaciones son la circulacion del

4 11:10 — 12:00 Sesién 4 reino de dios, y si fallamos en nuestras relaciones, fallamos
espiritualmente. Los “principios personales” que examinaremos en esta
leccion contestaran la pregunta, “épodremos construir confianza
duradera?”

+ 12:00 - 1:00 Almuerzo Tiempo para tomar el almuerzo (no incluido en el costo del evento)
¢Estamos dispuestos a invertir en otros?

» iPersonas que fueron la mejor idea de dios! Asi que épor qué no

5 1:00 - 1:45 Sesion 5 invertimos en ellos mas? A través de las vidas de Moisés, Josué, Pedro, Rey
Salomoén y Otros, podremos aprender no solo el por qué deberiamos de
invertir en otros, sino que también el cdmo invertir
éPodemos crear relaciones mutuamente satisfactorias?

6 1:45—2:30 Sesion 6 Cada relacién tiene el potencial de ser una conexién ganar-ganar.

é¢Podemos crear relaciones sinérgicas? Si es asi, écomo lo haremos?
Veremos seis principios para crear relaciones ganar/ganar.




